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EINZIGARTIG:

DIE LOSUNG FUR IHRE BRANCHE

Mit unserer standardisierten Branchenlésung WEIN-
WIRTSCHAFT auf Basis von Microsoft Dynamics™ NAV
bieten wir Ihnen eine integrierte Komplettlésung,

die sich flexibel und wirtschaftlich an die Bedurfnisse
Ihres Unternehmens anpassen lasst.

Unsere L&sung eignet sich flr

e Winzergenossenschaften

e Weinguter

Wein- und Sektkellereien

Importeure/Exporteure
Weinhandler

Neben den grundlegenden Funktionalitdten einer
betriebswirtschaftlichen Unternehmenslésung verfligt
WEINWIRTSCHAFT Uber Assistenten und eine Aktivi-
tatenverwaltung, die beispielsweise eine vollstéandige
elektronische Kundenmappe im System abbilden.
Word, Excel und Outlook sind direkt in Microsoft
Dynamics NAV integriert.

Profitieren Sie von einer einzigartigen Kombination:
WEINWIRTSCHAFT und Microsoft Dynamics NAV
bieten Ihnen die Sicherheit einer international
bewahrten Standardsoftware, kombiniert mit der
Flexibilitat einer maBgeschneiderten Branchenldsung.
Und noch ein Plus: Diese Softwarelésung wachst mit
Ihren Anforderungen - Schritt fur Schritt. Das macht
Microsoft Dynamics NAV zu einer fihrenden Business-
Losung fir mittelstdndische Unternehmen weltweit.

Unsere langjahrige Branchenkompetenz in der
Weinwirtschaft qualifiziert uns als Ihren Projekt-
partner. Mehr als 50 Projekte haben wir bereits
erfolgreich realisiert. Und das nachste sehr gern
far Ihr Unternehmen.

Integrierte Business-Losung

Sicherheit einer international

bewdhrten Standardsoftware

Standardprozesse erganzt um branchen- und
unternehmensspezifische Funktionalitaten

Alle Unternehmensbereiche werden verbunden
Vollstéandige Integration in das Microsoft-Portfolio

Wachst mit Ihren Anforderungen



UMFASSEND:

ALLE UNTERNEHMENSBEREICHE VERNETZT

Komplett integrierte Anwendung
WEINWIRTSCHAFT auf Basis Microsoft Dynamics NAV

ist eine EDV-L6sung aus einem Guss: die voll integrierte

Lésung deckt die gesamte betriebswirtschaftliche

Bandbreite fiir Unternehmen aus dieser Branche ab.

Erweiterte Artikelinformationen
WEINWIRTSCHAFT integriert alle typischen Wein-

Klassifizierungsmerkmale wie:

e Lage e Pramierung e Jahrgang
e Sorte e Gebinde e Analysewerte
e Qualitat e Flaschenform e Weinart

e Geschmack ¢ Flaschenart

Mit der innovativen SIFT-Technologie behalten Sie
den Uberblick. Denn bei nahezu allen genannten
Merkmalen lasst sich sofort die Verkaufsentwicklung
abrufen - und zwar nach Wert, Menge oder Liter.

Sortimente

Auch die Zusammenstellung beliebig groBer Sortimente

ist mit WEINWIRTSCHAFT problemlos méglich. Uber
Einrichtungsoptionen kénnen Sie hierbei steuern, ob
das gesamte Sortiment, die Komponenten des Sorti-

ments oder beides statistisch ausgewertet werden soll.

Leergutverwaltung

Die Verwaltung des Leerguts erfolgt in der so genannten

Leergutmatrix. In ihr kann zu jeder Kombination

aus Verpackungsart und Gebinde das entsprechende
Leergut hinterlegt werden. So ist es beispielsweise
moglich, fir eine Literflasche im 12er-Kunststoffkasten
einen anderen Leergutpreis als fir eine Literflasche
im 6er-Karton zu berechnen. Die Leergutpreise
kénnen Sie entweder allgemein, pro Kundengruppe
oder kundenindividuell gestalten.

Bei der Anzeige des Leerguts eines Kunden kann zu
jeder Position (zum Beispiel Literflaschen) hinterfragt
werden, durch welche Lieferungen der Saldo zustan-
de kommt. Die integrierte Navigate-Funktionalitat
leitet Sie direkt zum Ursprungsbeleg und damit zum

entsprechenden ,Saldo-Verursacher” weiter.

i 60331606 NECKARSULMER Waldste Milller/Thu Kabinett trocken - Artikelkarte
Algrmen | Alg. 2 | Faknunerung | Prod. | Besaffung | Panung | Aufienhandsl | arsiehet. | 0 | Lager | Benchisw
(TN . 80331606 ld| #] Sucrbegri? MULLER 2003
Serthoglart . Wen =l lebrganganade . . 2005 (%1
Beschrebung NECRARSLLMER, Wipkdste Mules Ty ., | Urssmungslencicode 3 3]
Bescvebung 1 Anbigeeticode . . . 3l
Il Serechscode . . . (1]
PR Lnpencnde . 3£ 3]
" Sortencode . 1t
Beech. . .. ol -
Lagx 5 NECKARSLLVER Walsinigr Qualtstscode . . . . . . ElE 1]
s " e Seechrmackucode fica]
qualte . ... ... . [Kabewet e o o
Gebndecode . . . . . . (0,75 3]
Geschmack . . . . . . . |wogken
Flascherformende. . . . (£
Frimserung
= = Wenertcode WEISS 3]
Faschenform Laparbastand, . . . . . [}
Wenat, . Welwen Merge inSestelung . . . '}
Merge in Aufbrag . . [}
Merge in PC-+iasze ... o
Aeserverte Menge s, [}
Reservierte Menge i ... ]
Haserierts enge i . o
oo~ (iat ] (it ) (ko ) [opoen ] e
Artikelkarte

¢ Voll integrierte Anwendung inklusive
Finanzbuchhaltung

e Barverkauf

e Integriertes Kellerbuch

e Umfangreiche Analysemdglichkeiten

o Artikelverfolgung nach IFS/EU-Richtline

e Sperzielle Erweiterungen fur

Winzergenossenschaften



VIELFALTIG:

KONDITIONEN GESTALTEN UND MEHR

Preise

Zur Abbildung individueller Preismodelle lassen sich
beliebig viele Preisgruppen definieren. Diese kdnnen
Sie entweder einzelnen Kunden oder frei definierbaren
Kundengruppen zuordnen. Ob Standardpreislisten,
individuelle Preisvereinbarungen oder Mischformen
der genannten Modelle - das alles bildet WEINWIRT-
SCHAFT ohne groBen Verwaltungsaufwand ab. Und
Sie kdnnen dabei noch zwischen Auftragsbearbeitung

und Barverkauf differenzieren.

Rabatte/Zuschldge

Sonderrabatt, Abholverglitung, Aktionsrabatt und
vieles mehr - die Vielfalt der Konditionensysteme

ist charakteristisch fir Unternehmen Ihrer Branche.
WEINWIRTSCHAFT bietet Ihnen die Mdglichkeit, be-
liebig viele kunden- oder kundengruppenindividuelle
Rechnungszusatzrabatte zu hinterlegen. Dabei lasst
sich die Art des Zusatzrabatts, ob Prozentwert, fester
Betrag oder Betrag pro Flasche, die Errechnungs-
reihenfolge sowie die Errechnungsbasis individuell

festgelegen.

Zentralen und Filialen

Eine Besonderheit der Kundengruppe ,Lebensmittel-
einzelhandel” ist die Zentralen-/Filialenstruktur. In der
Regel erfolgt die Lieferung an die Filiale und die
Rechnungsstellung an die Zentrale. WEINWIRTSCHAFT
berlicksichtigt dieses Szenario sowohl bei der Preis-
und Konditionenfindung als auch im Berichtswesen.

Buchungsarten

Zur Klassifizierung eines Geschaftsvorfalls stellt
WEINWIRTSCHAFT eine Buchungsart zur Verfligung.
Mit Hilfe dieses frei definierbaren Merkmals kann jede
einzelne Verkaufsposition individuell - beispielsweise
als Probe, Bruch oder Sonderverkauf — markiert
werden. Die Buchungsart lasst sich selbstverstandlich

auch fir statistische Auswertungen nutzen.
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DSD
Die Anforderungen des DSD werden im gesamten
Ablauf der Auftragsbearbeitung berticksichtigt.

Artikelart

Die Artikelart definiert, ob es sich bei dem betref-
fenden Artikel um Wein, Sekt oder sonstige Artikel
wie Handelsware oder Leergut handelt. Anhand
dieser Klassifizierung kann z. B. fur alle Artikel der
Artikelart Sekt eine vollautomatische Sektsteuer-

berechnung durchgefliihrt werden.

EDIFACT/XML
Die Branchenldsung bietet die Mdglichkeit, Daten
oder Dokumente im EDIFACT oder XML Format aus-

zutauschen.



VOLLSTANDIG:

VOM KELLERBUCH BIS ZUR FINANZBUCHHALTUNG

Inkasso/Zentralregulierung
WEINWIRTSCHAFT ermdéglicht den Forderungsaus-
gleich Uber zentrale Inkassostellen. Dabei kénnen Sie
jedem Debitor eine Inkassostellennummer zuordnen.
Zur Meldung der fakturierten Rechnungen liegen fir
viele Inkassostellen wie MARKANT oder EDEKA bereits
fertige Meldelisten vor.

Provisionen

WEINWIRTSCHAFT bietet Ihnen unterschiedliche
Provisionsabrechnungsmodelle: ob Standardmodell
(Verkaufer/Kunde), kunden-/artikelindividuelles
Modell oder Provisionssplitting (mehrere Verkaufer) -
Sie haben die Wahl. Zusétzlich lassen sich bei der
Provisionsfindung auch Rabattszenarien und Einzel-
oder Mehrverkauferkonstellationen berlicksichtigen.
Dabei haben Sie grundsatzlich die Méglichkeit, die
Provision entweder aus dem Nettobetrag oder aus
dem Deckungsbeitrag zu errechnen.

Barverkauf

Auch Barverkaufe sind bequem mdglich. Denn daflr
steht Ihnen das voll integrierte Modul ,,PC-Kasse”
zur Verfligung. Es sorgt fir eine optimierte Benutzer-
fihrung, kurze Eingabezeiten und damit fiir einen
reibungslosen Betrieb ohne Wartezeiten fir Ihre
Kunden. Neben der vollstandigen Funktionalitat der
Auftragsbearbeitung in WEINWIRTSCHAFT bietet
,PC-Kasse” ein weiteres Plus: Scanner zum Einlesen
von EAN-Barcode und Kundendisplays zur Darstellung
des aktuellen Bonbetrags lassen sich ebenfalls pro-
blemlos einsetzen.
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Kellerbuch - Buchungsassistent

Kellerbuch

Das voll integrierte Modul ,Kellerbuch” unterstiitzt

Sie bei der Dokumentation Ihrer Prozesse zur Wein-
erzeugung entsprechend den gesetzlichen Vor-
schriften. Zu den wesentlichen Funktionen gehéren
die Unterstiitzung aller Behandlungsarten mit Bestands-
fihrung der Behandlungsartikel sowie die Buchung
von Zu- und Abgangen, Verschnitten, Schwund,
Filtration, Umlagerungen und Abfiillungen. Die zentrale
Tankverwaltung stellt Ihnen umfassende Informations-
maoglichkeiten Gber die Offenweinbestande sowie die
Tank- oder Artikelhistorie bereit. Und mit Hilfe des
Storno-Assistenten kénnen Sie Kellerbuchungen auch
wieder stornieren.



PASSGENAU:

WAS WINZERGENOSSENSCHAFTEN BRAUCHEN

Onlineinformationen

Sie moéchten Ihre Verkaufsinformationen analysieren?
Dazu bietet Ihnen WEINWIRTSCHAFT eine Vielzahl von
integrierten Funktionen: im Bereich ,Kunden-Historie”
kénnen Sie z. B. die komplette Beleghistorie Ihres
Kunden aufrufen. Sie sehen alle Geschaftsvorfalle,
wie zum Beispiel offene oder erledigte Angebote,
Auftrage, Lieferungen, Rechnungen und Gutschriften
in chronologischer Reihenfolge. Dabei kann zu jedem
Geschaftsvorfall der vollstandige Ursprungsbeleg

angezeigt werden.

Ein weiteres ideales Werkzeug zur Analyse Ihrer Ver-
kaufszahlen erhalten Sie mit der Funktion ,Kunden-
Verkaufsanalyse”. Diese ermdglicht Ihnen eine detail-
lierte Analyse des Kaufverhaltens Ihrer Kunden nach
vordefinierten Auswahlkriterien wie Sorte, Lage oder
Geschmack Uber beliebige Zeitraume. Optional kénnen
Sie die Daten in Form von Kreis- und Balkendiagrammen

grafisch darstellen.

CRM

Die Branchenldsung bietet umfangreiche Funktionali-
taten im Bereich Marketing und Vertrieb. Dazu zahlt
die lickenlose Darstellung aller kundenrelevanten
Informationen wie Verkaufsbelege, individuelle
Korrespondenz, E-Mails oder Telefonnotizen sowie
die Mdéglichkeit zur Klassifizierung Ihrer Kunden nach

bestimmten Profilmerkmalen.

Spezielle Erweiterungen fiir
Winzergenossenschaften

Auch fir die speziellen Anforderungen der Winzerge-
nossenschaften bietet die Branchenldsung integrierte
Funktionen wie

e Rebflachenverwaltung

e Traubenanlieferung

¢ Traubengeldabrechung

» Mitgliederverwaltung
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Debitorengruppenstatistik

¢ AuBendienstanbindung
WEINWIRTSCHAFT ermdglicht den Vertriebsmit-
arbeitern Zugriff auf Kunden-, Produkt- und Bestell-
informationen. Uber Notebook oder Pocket-PC kénnen
somit aktuelle Informationen beim Kunden vor Ort

abgefragt und Auftrage direkt erfasst werden.

Grafische Darstellung
Viele Auswertungen lassen sich in Form von Kreis-
und Balkendiagrammen in MS Excel darstellen.

Berichte/Statistiken

WEINWIRTSCHAFT erganzt die bereits umfangreiche
Standard-Berichtsauswahl um eine Vielzahl branchen-
typischer Statistiken und Berichte, wie z. B.:

- Verkauferberichte

- Bestandsstatistiken

- Jahrgangstibergreifende Auswertungen

- Zentralen-/Filialen-Statistiken

Viele weitere Erganzungen
WEINWIRTSCHAFT enthélt (ber 150 branchen-
spezifische Ergdnzungen. Die hier dargesteliten sind
nur ein Auszug aus der Fllle der Funktionalitdten

- fragen Sie uns nach weiteren.



IHRE PARTNER:

Kisling Consulting
ist seit 1979 ein unabhangiges Software- und
Beratungsunternehmen, inhabergefiihrt von Anfang an.

Unser Angebot:

Beratung

Wir verstehen uns als Ihr Partner. Sie optimal zu
beraten und Ihr Projekt in allen Phasen zu betreuen -
das ist Kernstiick unserer Arbeit.

Branchen-Know-how

Unsere Starke liegt in der konsequenten Fokussierung
auf zwei Branchen. Das hat den Vorteil, dass wir unsere
Kunden wirklich verstehen, weil wir die branchen-
spezifischen Anforderungen genau kennen und die

daflir passenden Losungen anbieten.

Erfahrung

Wir haben fiir unsere Kunden eine Vielzahl von
Projekten unterschiedlicher GréBenordnung realisiert.
Ein umfangreicher Erfahrungsschatz und profundes
Wissen unserer Mitarbeiter resultieren daraus.

Effizienz

Wir sorgen dafiir, dass Ihre Softwarelésung schnell
zum Einsatz kommt und im Tagesgeschaft wirtschaft-
lich und vor allem sicher lauft - beste Voraussetzungen

flr die Wettbewerbsfahigkeit Ihres Unternehmens.

Investitionssicherheit

Unsere Partnerschaft mit Microsoft garantiert Ihnen,
dass Ihre Softwarelésung kontinuierlich weiterent-
wickelt wird und Ihre Investition erhalten bleibt.

Erfolgsorientierung

Wir sind seit 2006 Microsoft Gold Certified Partner.
Die Kriterien daflir sind: nachgewiesenes Mitarbeiter-
Know-how, hohe Kundenzufriedenheit und Neukunden-

Projekte. Das motiviert uns, neue Ziele zu setzen.

Microsoft Dynamics
(ehemals Microsoft Business Solutions) vereint mehr

als 25 Jahre Erfahrung im Bereich Unternehmens-
anwendungen und ist fir mehr als 350.000 Kunden

in 102 Landern eine verlassliche Lésung, die flexible
Technologie mit umfangreicher Geschaftskompetenz
vereint. Die vollstandig integrierten Anwendungen,
wie Microsoft Dynamics NAV, sind fir kleine und mittel-
stdandische Unternehmen konzipiert. Mehr als 9.500
Vertriebs-, Implementierungs- und Servicepartner
gewahrleisten weltweit einen umfassenden Service flr
Unternehmen aus nahezu allen Branchen. Microsoft
Dynamics ist eine von sieben Geschaftssparten der
Microsoft Corporation, dem weltweit flihrenden Her-

steller von Standardsoftware, Services und Ldsungen.

Weitere Informationen zu Produkten und Losungen
von Microsoft Dynamics finden Sie im Internet unter

www.microsoft.com/germany/dynamics.
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